
Michael Grötsch Telefon: (040) 5 54 87 - 4 67 
Vorstand Telefax: (040)5 54 8 7 - 8 09 
Christoph-Probst-Weg 4 E-Mail: m.groetsch@circle-unlimited.de 
20251 Hamburg Web: www.circie-unlimited.de 

Die Circle Unlimited AG ist Gestalter SAP-zer-
tifizierter Lösungen für Vertrags-, Asset- und 
Lizenz-Management und bietet Beratung und 
Services zur Optimierung des Managements aller 
werthaltigen Güter, Assets, Rechte, Services und 
Dienstleistungen. 

T-Systems bietet integrierte Informations- und 
Kommunikationstechnologie (ICT) für Geschäfts­
kunden weltweit aus einer Hand. Allein in 
Deutschland gilt es, circa 8.000 Kundenverträ­
ge optimal zu steuern und zu kontrollieren, wei­
tere fast 5.000 sind es international. Dafür ist 
bereits seit über einem Jahr die in SAP integrierte 
und-zertifizierte Standardlösung cuContract der 
Circle Unlimited AG im Einsatz. Derzeit wird der 
internationale Roll-out für Standorte in 25 Län­
dern abgeschlossen. Demnächst werden auch 
Interecompany-Verträge aufgenommen, mit der 
speziellen Thematik der Transferpreise. Die Ein­
führung der entsprechenden Funktionen läuft 
bereits. 

Ziel der Systemeinführung war es, einheitliche 
Dokumentationsstrukturen für die nationalen 
und internationalen Kundenverträge zu schaf­
fen und eine valide Datenbasis in einem führen­
den System zu erhalten. Heute wird bei Anlage 
oder Änderung eines Vertrags in cuContract ein 
SAP-Workflow ausgelöst, der dem Anwender des 
zuständigen Business Centers ein Workflow-Ob­
jekt zuweist. Die Auftragserfassung und -bear­
beitung gewährleistet eine sichere Buchung und 
Kaiendarisierung. Das SAP Business Warehouse 
von T-Systems unterstützt eine Prüfung des Auf­
tragsbestands pro Vertrag und ein einheitliches 
Reporting über Auftragseingang, Umsatz und Auf­
tragsbestand. Dazu wurden Anbindungen zu SAP-
Objekten wie CO-Auftrag oder PSP-Element so­
wie zur vorhandenen Archivlösung ImageMaster 
geschaffen. 

Das neue Gesamtsystem unterstützt das Un­
ternehmen bei der transparenten Ertragserfolgs­
rechnung und Bewertung der Verträge. Die kauf­
männischen Kennzahlen lassen sich in SAP 
komfortabel den jeweiligen Vertragsdaten ge­
genüberstellen. Alle Einheiten können sämtliche 
laufenden Verträge und Rahmenbedingungen 
in einer weltweiten Kundenvertragsdatenbank 
recherchieren, einsehen und länderübergreifend 
miteinander vergleichen. Die Vorteile: zeitliche 
Einsparungen und ein deutlich optimiertes Ver­
trags-Management. 
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